Pablo Soto Alfaro.
Los Carrera 1930
Copiapó 

Estimado Sr.:

Soy Ingeniero comercial, responsable, proactivo y entusiasta a tomar nuevos desafíos. 

Me acerco a ustedes porque estoy realmente interesado en trabajar en su empresa y quiero poner a su disposición toda mi experiencia, conocimientos y habilidades para optar por el cargo de Project Controller
Por todo ello, agradezco que tengan en cuenta mi intención y deseando poner mi experiencia a su disposición, les envío adjunto mi historial.

Esperando sus noticias, les agradezco su atención y aprovecho la ocasión para saludarles atentamente. Quedo a su entera disposición para cualquier otra información que pudiesen necesitar.

Pablo Soto Alfaro.

660 861 55 

	Pablo Soto Alfaro      
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	RESUMEN EJECUTIVO

Soy Ingeniero comercial, responsable, proactivo y entusiasta a tomar nuevos desafíos.  Con excelente manejo de relaciones interpersonales y con capacidad de análisis y de aprendizaje. Además me adapto fácilmente a cambios de escenario y soy resolutivo.
Me acerco a ustedes porque estoy realmente interesado en trabajar en su empresa y tomar nuevos desafíos. Pongo a su disposición toda mi experiencia, conocimientos y habilidades.
fORMACION

	1995- 2002

2007

1980-1994

2006

	· Universidad Del Mar, La Serena.
Ingeniería Comercial 

· Obtiene el Titulo de Ingeniero Comercial y  el grado de Licenciado en Ciencias de la Administración de Empresas.

· Liceo Católico Atacama, Copiapó.

· Desarrollo de Tesis” Análisis estratégico de la Industria del Retail y sus proyecciones a futuro”.


	
	

	Experiencia laboral

	10/2011 – 09/2012
11/2007 – 10/2011
2007
01/2005 – 07/2006
05/2004-12/2004

01/2003-04/2003

2002

01/2002-04/2002

Trabajo part-time 

	Banco Chile  
Ejecutivo Banca  Empresas

·  Administración de una cartera de clientes, que contempla: Atención a Clientes, Elaboración de Propuestas de Financiamiento, Gestión de Cobranza, y otras actividades relacionadas al cargo.
Coopeuch  Ltda  
Ejecutivo Empresas
·  Administración de una cartera de convenios bajo una mirada integral, que contempla: gestión comercial, fidelización a empleadores, blindaje de convenios ante amenazas de la competencia y gestión de cobranza a empleadores
· Análisis   de la cartera de convenios con  perspectiva global de negocio, actuando sobre variables comerciales y de riesgo, generando condiciones comerciales que favorezcan la mejor  combinación entre colocaciones, crecimiento de los saldos de crédito y cuidado de los indicadores de riesgo de los convenios de la Cartera

· Análisis integral de variables comerciales y de riesgo 
· Gestión de cobranza, relacionadas con provisiones, con mejoras contractuales que privilegien la disminución en la morosidad.
· Responsable de generar nuevos negocios, que permitan fortalecer la presencia de Coopeuch al interior de las empresas en convenio y en el mercado que participa
· Análisis en el manejo de criterios y lineamientos para: analizar mercado – evaluar prospectos – generar y evaluar planes de acción
·  Responsable de atender y resolver las necesidades de los Empleadores, gestionándolas de acuerdo a las políticas, normas y procedimientos vigentes, privilegiando relaciones de largo plazo, que consoliden el posicionamiento de Coopeuch íntegramente en el mercado, protegiendo nuestra posición al interior de los convenios que sean atractivos para la competencia.

· Ser un canal preferentemente presencial, expedito y resolutivo que permite proyectar a Coopeuch en las empresas en convenio. 
· Gestión de  actividades corporativas relacionadas con Empleadores, tendientes a posicionar Coopeuch en las empresas en convenio, autoridades y/o líderes de opinión a nivel comunal – regional
Logro: 

· Disminución en los Indicadores de Riesgo de la Cartera 

· Apertura del Negocio al Sector Privado

Albasini Hermanos Ltda  ( Dolomiti )
Encargado de Sucursales Dolomiti Antofagasta
· Gestión y dirección de Tiendas
· Planificación de los departamentos de venta y grupo de vendedores. 

· Planificación del departamento de crédito y grupo de ejecutivas de tarjeta de crédito Dolomiti.

· Evaluaciones de crédito 

· Control de Inventario.

· Desarrollo de negocios con proveedores.

· Análisis y revisión de arqueos de caja

· Libros de Venta

· Selección de personal

 Albasini Hermanos Ltda ( Dolomiti Tienda )
Jefe de Tienda.

· Planificación de Tienda.

· Planificación de los departamentos de venta y grupo de vendedores. 

· Revisión de Arqueos de Caja.

· Libro de venta.

Logro: Cumplimiento de Metas de Venta Sucursal dolomiti tienda.

Supermercados Atacama

 Asesor de Marketing.

· Estudios de Mercado.
· Diagnosticó Estratégico de valor de marca en la industria Supermercadista.
Universidad de Francisco De Aguirre.

Trabajo part-time 
· Ayudante de Preparación y  Evaluación de Proyectos.

· Encuestador del Programa Pro Empleo, Línea para el  Aprendizaje de los participantes de la región de Coquimbo.

Compañía Minera Anglo American, División Manto Verde

Práctica profesional

· Auditoria al departamento de abastecimiento
· Análisis, revisión y control de sistemas de información.

 Empresa de Transportes Depetris

Práctica básica

· Análisis de depuración (limpieza y mejora de la información) de bitácora de equipos operativos.

·  Apoyo a departamento de abastecimiento
Asistente de Geólogo.

Supervisor de Operación de Sondaje.

Supermercados Atacama

 Asesor de Marketing.

· Estudios de Mercado.
· Diagnosticó Estratégico de valor de marca en la industria Supermercadista.


	Informacion adicional

	Computación
	· Word, Excel, Power Point, Project

· Spss


	
	

	Cursos y Seminarios

Abril del 2010 Taller de 

Abril del 2009 Taller de

Julio del 2009 Taller de 

Julio del 2005 

2002 Taller de

2002 Taller de

2002 Taller de


	· Programa de Gestión de Cuentas Claves en el Sector Financiero: Aplicación practica del Modelo de Venta Consultiva  y Estrategias de Venta. Universidad Adolfo Ibañez. 

· Programa de Gestión Comercial en el Sector Financiero. Universidad Adolfo Ibañez

· Habilidades de Interacción para un Servicio de Excelencia. Coopeuch Ltda   

· Procedimiento de  Fiscalización y Sanciones Administrativas a las Empresas, Boletín del Trabajo, Departamento de Capacitación. 

· Gestión y Dirección de Tienda. Consultora Roig, Especialistas en Retail.

· Reglamento de Seguridad Minera DS 72.(DAS)

.

· DS 594 sobre Condiciones  sanitarias y ambientales.
· Curso de primeros auxilios.


	Asesorias

Disponibilidad


	· Desarrollo Organizacional.

· Planificación Estratégica.

· Preparación y evaluación de Proyectos de Inversión.

· Estudios de Mercado.

· Diseño de herramientas de Gestión Empresarial

· Análisis Financieros

· Inmediata



Copiapó, 2012
